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cQuiénes son tus clientes _
ideales? |
Aqui debes definir los grupos de |

personas o empresas a los que quieres |
llegar con tu negocio. |
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solucionas los problemas de tus clientes.

tu negocio, jes lo que
[ cliente por queé te debe

La propuesta de valor es lo que
hace Unico
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cComo te comunicaras con

ellos y generaras confianza?

Estrategias como servicio personalizado,
fidelizacion y atencion postventa son clave. |




<cCoOmo generaras ingresos?
Puedes obtener ingresos a traves de:

Venta directa Venta indirecta
Venta minorista Venta NEVNE

Ademas, es importante definir como
recibiras tus pagos.
¢Aceptaras solo efectivo o también

recibiras pagos con tarjetas de débito y
crédito mediante maquinas POS?




cQué necesitas para operar?
|dentifica los recursos esenciales: ?F

Humanos.
Financieros. '1
Tecnologicos. f
Materiales. |




cQué acciones son
necesarias para que tu

negocio funcione?
Produccion, distribucion, marketing...




cCon quién te asociaras?
Define proveedores, socios o colaboradores
clave para fortalecer tu negocio.




cCuanto costara operar
tu negocio?
Considera produccion, distribucion,

marketing y otros gastos esenciales.
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‘\V/ Define cada bloque.
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Evalua tu modelo de negocio.

to.

Aseqgura la viabilidad de tu emprendim

7

Consulta el glosario con terminos claves

LI 4

Padra mayor comprension @

ICIONES,

Cultivando trad

cosechando futuro.

INDAP

Ministerio de Agricultura




