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FORMULARIO DE POSTULACIÓN
(FORMATO OBLIGATORIO)


LLAMADO A POSTULACIÓN ESPECIAL REGIONAL DE INVERSIONES JOVENES ASOCIATVAS 
[bookmark: _GoBack]PROGRAMA DE DESARROLLO DE INVERSIONES – PDI OT AÑO 2025




1.- Identificación de la Postulación

	Nombre o Razón Social de la Organización postulante 
	

	RUT

	

	Nº de Socios
	

	Domicilio / Comuna 

	

	Móvil de contacto
	

	Correo electrónico 
	

	Rubro/s Principal/es
	


	Negocio principal / central
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	Firma
	Firma

	
Nombre y apellidos
Representante de Organización postulante
	
Nombre y apellidos
Formulador de la postulación








2.- Evaluación Comercial

2.1.- Producto o Servicio 

	Producto o servicio que se ofrecerá
	Describir el producto o servicio de la Unidad productiva o Negocio

	Valor estimado de venta del producto o servicio
	Indicar precio de venta del producto, especificando unidad y la variación de precios durante el año, en caso de haberlo.

	Presentación del producto para la venta
	Indicar el formato de presentación del producto al cliente (Ej.: en sacos o en cajas, a granel, envasado, peso en caso de animales, etc. En caso de ofrecer un servicio, indicar como se ofrecerá el servicio al cliente).

	Periodos y frecuencias de ventas
	Indicar los periodos y fechas de venta de su producto o servicio (Temporales, permanentes, ciclos durante el año, etc.). 	

	Producción y rendimiento anual esperado
	Indicar el rendimiento esperado para sus productos y/o servicios (kg anuales, N° de prestaciones, etc.).



2.2.- Demanda y Mercado

	Mercado objetivo del producto o servicio
	Describa en términos generales el perfil del comprador de su producto o servicio. 

	Cuál es la propuesta de valor de tu proyecto
	Explicar brevemente cómo el proyecto es una solución a las necesidades de sus clientes, qué es lo que ellos valoran y cómo tu solución satisface su demanda

	En qué lugar se comercializa la producción
	Describa a través de qué canal de venta comercializará su producto o servicio, y la logística involucrada. ¿Es venta predial, local, regional u otro? 

	Estado actual del mercado 
	Indique las tendencias del mercado donde va a ofrecer su producto o servicio (ej.: Mercado nuevo, en crecimiento, desarrollado, establecido, etc.).

	Exigencias del mercado objetivo para su producto o servicio
	Calidad, volumen, frecuencia de entrega, normativa requerida, otros.

	Articulación con actores de la cadena
	Identificar a los actores de la cadena de venta del producto o servicio. En caso de ya estar articulado con ellos, señalarlo. 





3.- Antecedentes técnicos del proyecto

3.1.- Descripción 

	Ámbito productivo 
	Señalar los rubros principales o el negocio central  que involucra el proyecto, puntos críticos de  sistema productivo o negocio,

	Ámbito organizacional 
	Describir escenario organizacional en la implementación del proyecto, experiencia de los socios en e  

	Ámbito tecnológico
	Indicar las características tecnológicas en la explotación del negocio en operación

	Ámbito económico
	Identificar los beneficios económicos que generaría el financiamiento del proyecto



3.2.- Carta Gantt

Indique las principales actividades en la implementación o ejecución del proyecto en un periodo máximo de cinco meses

	Actividad 
	Mes 1 
	Mes 2
	Mes 3
	Mes 4
	Mes 5
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3.3.- Fundamentación técnica y económica del proyecto

	Indicar las razones técnica y económicas  que justifican el financiamiento el proyecto 








4.- Impacto de la Inversión

Este ítem busca evaluar el impacto de la inversión en el cumplimiento de los objetivos. Para ello, se comparará el estado actual del negocio/explotación con el estado que se espera que la inversión permita alcanzar. 

4.1.- Estado/situación actual (Sin proyecto)

	Describir los rubros desarrollados actualmente por el postulante incluyendo el rubro a intervenir, indicando para cada uno de ellos, superficie, producciones, rendimientos, volumen de ventas y tipo de mercado (formal y/o informal).



4.2- Situación proyectada (con proyecto ejecutado)

	Indicar el escenario productivo comercial de la explotación/Negocio con el proyecto financiado e implementado.



4.3.- Objetivos y resultados esperados

Indicar las inversiones que financiará con el incentivo de INDAP, el objetivo que tiene esta inversión en el marco del proyecto, y los resultados esperados de la inversión. 

	Descripción de la Inversión
	Objetivo de la inversión en el marco del proyecto
	Resultado Esperado 

	

	
	

	

	
	

	

	
	






5.- Identificación de las Inversiones y Financiamiento del Proyecto

5.1.- Inversiones del Proyecto 

	Tipo de inversión
	Nombre de la inversión
	Valor Bruto  Inversión
($)
	Incentivo INDAP
($)
	Aporte Propio
($) 

	Inversión física 
Equipos, maquinaria, infraestructura, material vegetal y/o animal.
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Mano de obra y flete
Completar solo en el caso que se justifique
	
	
	
	

	
	

	
	
	

	Formulación del proyecto
Completar solo en caso de solicitar incentivo INDAP a la formulación del proyecto.
	
	
	

	Valor bruto total  de la inversión ($)
	
	
	



5.2.- Financiamiento del Proyecto

	Valor Bruto Inversión ($)
	Incentivo INDAP ($)
	Aporte Propio ($)
Al menos el 10% del valor total de la inversión

	
	Incentivo 
Inversión ($)
	Incentivo 
Formulación ($)
	Crédito largo plazo ($)
	Recursos Propios ($)

	 
	El total del Incentivo INDAP podrá ser de hasta el 90% del  valor bruto total de la inversión


	En caso de solicitar crédito, indicar monto
	Aporte en dinero



Nota: Deberá adjuntarse en físico y de forma electrónica archivo Excel, según formato obligatorio, con el presupuesto detallado de las inversiones y su financiamiento (Incentivo INDAP y aporte postulante)
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